
UN GESTIONALE FLESSIBILE CHE APRE L’AZIENDA AL MONDO DELLA  MULTICANALITA’ 

Distribuzione Casalinghi 

IL CLIENTE I  Medri Srl 

 
L’attività principale di Medri srl è la commercializzazione di casalinghi, cristal-
lerie, porcellane, vetrerie, oggettistica ed arredo interno ed esterno, con un 
assortimento di oltre 30.000 referenze attive a magazzino.   
 
Medri è particolarmente attenta ad offrire al mercato le migliori proposte in termini di qualità, gusto e 
design. Questa continua ricerca di nuovi ed esclusivi prodotti ha portato l’azienda ad incrementare 
l’attività sui mercati esteri. 
 
 
LE ESIGENZE 
 

 Maggiore flessibilità nella gestione dei dati aziendali, listini, scontistica, ordini, etc.. 

 Sviluppo verso mercati esteri 

 Completa integrazione tra il gestionale aziendale e il portale  

 Facile integrabilità con Microsoft Office e gli strumenti di Business Intelligence presenti  

      in azienda 

 Potenziale rapida implementazione di funzioni per la gestione del magazzino e di CRM  

 
 

I BENEFICI 

 

 Work-flow dell’ordine più efficiente  

 Supporto alla rete commerciale con  strumenti per l’inoltro e la tracciatura degli ordini 

 Apertura di un nuovo canale commerciale attraverso  il portale aziendale 

 

LE TECNOLOGIE ADOTTATE 

 

Microsoft Dynamics Nav, Microsoft SQL Server, Microsoft Excel, Microsoft Office, Board MIT, Portale 

Gestione Ordini Mistral Web 
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